(Esta realmente
preparado para
negociar en inglés?

"What are
you hoping
to achieve
today?"

En un contexto de globalizacién en el que se esta
caminando hacia mercados mundiales, conocer el
inglés es fundamental porque es el idioma en el
que se realizan el 70% de las negociaciones comer-
ciales del planeta.

El inglés es, hoy mas que nunca, la mejor herra-
mienta de internacionalizacion de la empresa.
Con nuestro seminario de formacién Negotiation
Skills Workshop, dotara a sus directivos de la
destreza y capacitacion necesarias para conse-
guir el mejor acuerdo posible para su empresa
en sus operaciones internacionales.




"Everything is negotiable"

& Lusser:

para mas informacion

902 159 160

Negotiation Skills Workshop esta supervisado
por Mr. Simon Gardner, consejero delegado de
Lanser, S.A., y colaborador oficial para Espana de
Negotiate Ltd desde 1998. Este completo seminario
esta adaptado especificamente para quienes tienen
el inglés como segunda lengua, y abarca todas
las partes del proceso negociador: el analisis
previo, la identificacién de intereses, de elementos
negociables y su valoracién, comportamientos
constructivos y destructivos, como ser asertivo, y
como manejar negociadores dificiles y ademas en
inglés. Permitira analizar los puntos débiles para
disenar un plan de mejora personalizado.

El seminario es dinamico y con multiples oportuni-

dades para poner en practica cada caso mediante
simulaciones dinamicas de situaciones de negociacion.

Skills Workshop



